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Prezes Zarządu

Kluczowy akcjonariusz 

spółki z udziałem 10,9% 

w kapitale

Członek Zarządu

Dyrektor Finansowy, 

akcjonariusz spółki z 

udziałem 1,5%

Michał Czernikow

Członek Zarządu

Kluczowy akcjonariusz 

spółki z udziałem 9,9% 

w kapitale
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Agenda

Wyniki finansowe

O Grupie Passus1
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Podsumowanie3
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Passus liderem rynku integracji
bezpieczeństwa IT w Polsce
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Oferta Passus w zakresie integracji IT

Grupa Passus

147,0
mln zł

Sprzedaż

TTM

Ochrona przed 

cyberatakami

Zapobieganie wyciekom 

danych

Identyfikacja i naprawa luk 

w infrastrukturze IT

Monitorowanie sieci i 

aplikacji

Poprawa wydajności

400+
klientów w portfolio

Grupy

Specjalizacja w zakresie 

integracji IT on-prem i 

cloud Bezpieczeństwo IT

Monitorowanie i 

wydajność sieci 

Obsługa dużych firm i 

instytucji państwowych

Integracja rozwiązań 

globalnych producentówWieloletnie 

doświadczenie i mocny 

zespół

On-premises Cloud Hybrid

Cybersecurity Observability

Usługi AWS

Grupa Passus - lider rynku bezpieczeństwa 
IT w Polsce

120+
osób w zespole

Grupa Passus

OT

Monitorowanie 

bezpieczeństwa sieci OT

Pasywne podejście bez 

wpływu na ciągłość 

działania

Zgodność z normami

16,6
mln zł

EBITDA

TTM
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Passus integratorem kluczowych technologii 
cyberbezpieczeństwa
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Partnerzy Technologiczni Klienci

Nasi Partnerzy i Klienci budują z nami ekosystem cyberbezpieczeństwa w Polsce



Wyniki finansowe
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Długofalowy rozwój Grupy Passus

38.7
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76.4

89.3

107.5

123.3

147.0

2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 TTM

Przychody ze sprzedaży (mln zł)

Podsumowanie wyników
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Wyniki 1Q 2026

• Przychody ze sprzedaży Grupy Passus wyniosły 23,3 mln zł w 1Q 2026 (wzrost o 107% r/r)

• EBITDA wyniosła 1,6 mln zł w 1Q 2026 w porównaniu do -0,2 mln zł w 1Q 2025

• Zysk netto wyniósł 1,0 mln zł w 1Q 2026 w porównaniu do -0,7 mln zł w 1Q 2025

Kluczowe wydarzenia korporacyjne w 2026
• Nabycie 64 520 szt. akcji własnych (3,4% w kapitale) w dniu 16 marca 2026 w celu umorzenia

• Podjęcie uchwały ws. umorzenia 273 026 szt. akcji własnych (14,5% w kapitale) w dniu 13 kwietnia 2026

• Rekomendacja Zarządu do wypłaty dywidendy w kwocie 2,9 mln zł z zysku netto 2025, tj. 33% zysku netto Passus SA

Podsumowanie zarządcze
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Przychody ze sprzedaży – Segment Integracja

• Dobry kwartał w Segmencie Integracja w 1Q 2026 w porównaniu r/r – m.in. efekt przesunięcia kontraktów z 2025

5.7

11.4

22.4

55.1

8.6 9.5

28.2

50.3

13.1

1Q 2024 2Q 2024 3Q 2024 4Q 2024 1Q 2025 2Q 2025 3Q 2025 4Q 2025 1Q 2026

Przychody ze sprzedaży (mln zł)
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Przychody ze sprzedaży – Segment Usługi AWS

• Utrzymujący się wysoki popyt na usługi chmurowe potwierdzony wynikami sprzedaży w 1Q 2026

• Wysoka dynamika r/r wynika częściowo z niskiej bazy 1Q 2025 (przesunięciem rozliczeń z AWS oraz wczesną fazą

realizacji projektów)

2.8
3.3

2.5

4.3

2.8

5.1

8.4

10.3 10.5

1Q 2024 2Q 2024 3Q 2024 4Q 2024 1Q 2025 2Q 2025 3Q 2025 4Q 2025 1Q 2026

Przychody ze sprzedaży (mln zł)
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Przychody ze sprzedaży - Grupa

• Mocna kontrybucja obu segmentów przełożyła się na wysokie przychody ze sprzedaży Grupy w 1Q 2026

8.6

14.6

24.9

59.4

11.4
14.7

36.6

60.6

23.7

1Q 2024 2Q 2024 3Q 2024 4Q 2024 1Q 2025 2Q 2025 3Q 2025 4Q 2025 1Q 2026

Przychody ze sprzedaży (mln zł)
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Integracja IT Usługi AWS Holding Grupa

Struktura EBITDA 1Q 2026 (mln zł)

Struktura wyników
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Integracja IT Usługi AWS Holding Grupa

Struktura EBITDA 1Q 2025 (mln zł)

• Dodatnia EBITDA w 1Q 2026 – mocna kontrybucja segmentów Integracja i Usługi ASW, koszty Holdingu pod kontrolą



Podsumowanie wyników
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• Mocny kwartał, przy rosnącej skali utrzymana rentowność i zrelizowane dodatnie wyniki na każdym poziomie

rachunku wyników

(mln zł) 1Q 2025 1Q 2026
Zmiana 

(mln zł)
TTM

Przychody ze 

sprzedaży
11,4 23,7 +12,3 135,6

EBITDA -0,2 1,6 +1,8 16,6

Zysk netto -0,7 1,0 +1,7 12,9

Zysk netto dla 

akcjonariuszy jed. 

dom.

-0,6 0,6 +1,2 11,3



Największe umowy w Q1 2026

20 stycznia 2025
Wartość umowy

4,2 mln zł brutto

Administracja

publiczna

• Przedmiotem Umowy jest dostawa i wdrożenie rozwiązania do 
skanowania podatności infrastruktury informatycznej 

Zamawiającego wraz z usługami dodatkowymi.

2 marca 2026
Wartość umowy
3,7 mln zł brutto

opcja (+1,9  mln zł brutto)

Administracja

publiczna

• Przedmiotem Umowy jest dostawa i wdrożenie oprogramowania 
do monitorowania i analizy ruchu sieciowego w oparciu o 

protokół NetFlow, wraz z dedykowanym sprzętem, gwarancją i 

asystą techniczną.

• Dostarczenie licencji i sprzętu odpowiednio w ciągu 90 i 
60 dni od daty zawarcia umowy
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27 stycznia 2025
Wartość umowy

2,1 mln zł brutto

Spółka Skarbu

Państwa

• Dostawę licencji systemu do zarządzania dostępem 
uprzywilejowanym [PAM] wraz z gwarancją i wsparciem 

technicznym 

2 marca 2026
Wartość umowy
8,9 mln zł brutto

opcja (+9,1  mln zł brutto)

Administracja

publiczna

• Przedmiotem umowy jest dostawa i wdrożenie urządzeń do 
monitorowania ruchu sieciowego oraz oprogramowania do 

analizy incydentów bezpieczeństwa, wraz z gwarancją i asystą 

techniczną.

• Dostarczenie licencji i sprzętu odpowiednio w ciągu 90 i 
60 dni od daty zawarcia umowy

Projekt 
z 2025 na 
2Q 2026

Projekt 
z 2025 na 
2Q 2026



Podsumowanie
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Integracja IT

• Realizacja kontraktów z 2025 w 2Q 2026

• Realizacja dużego kontraktu pozyskanego w 2Q 2026 z instytucją finansową

• Utrzymujący się wysoki popyt na usługi cyberbezpieczeństwa w sektorze publicznym (m.in. KPO, program SAFE)

• Powrót zainteresowania rozwiązaniami z obszaru observability

• Ciągłe wzmacnianie kompetencji (OT)

Usługi AWS
• Kontynuacja wzrostu na rynku rozwiązań chmurowych

Perspektywa kolejnych kwartałów
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Zarząd, realizując inicjatywy strategiczne, będzie dążył do:

1. Osiągnięcia min. 15% średniorocznego wzrostu przychodów ze 

sprzedaży do 2026 roku

2. Utrzymania rentowności EBITDA na poziomie co najmniej 10%

3. Wypłaty dywidendy zgodnie z polityką dywidendową, tj. 

minimum 25% zysku netto jednostki dominującej

Cele strategiczne 2026
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Zapraszamy do pytań i kontaktu
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inwestor.passus.com

linkedin.com/company/passus-sa

Zostaw swój adres e-mail aby otrzymywać informacje od Grupy Passus dotyczące
Walnych Zgromadzeń, konferencji dla inwestorów i innych ważnych wydarzeń
związanych z działalnością Grupy.

Twój Email

Zapisz się
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